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 Abstract 
This research delves into the concept of Murābaḥa for the Purchase Orderer in 
Islamic finance, offering a comparative analysis with the legal framework in 
Pakistan. The study begins by defining Murābaḥa both linguistically and 
terminologically, providing a comprehensive understanding of its key components. 
It distinguishes between traditional Murābaḥa contracts and the modern practices 
within Islamic banking, illustrating the evolution of this financial tool. The research 
further explores the jurisprudential adaptation of Murābaḥa specifically for the 
Purchase Orderer, emphasizing the Sharīʿa principles that guide these 
transactions. Special attention is given to the obligations and conditions imposed 
on Islamic banks to ensure that the practice aligns with these principles, thus 
maintaining ethical financial transactions. 
Additionally, the study examines the regulatory framework established by 
Pakistan’s central bank and compares it with the standards set forth by the 
Accounting and Auditing Organization for Islamic Financial Institutions (AAOIFI). 
The analysis reveals a significant alignment between the two frameworks, 
particularly in regard to ownership, possession, and risk-bearing requirements 
prior to selling goods under a Murābaḥa contract. The research concludes by 
identifying areas of convergence and divergence, providing valuable 
recommendations for enhancing Sharīʿa compliance in Pakistan’s Islamic banking 
system. This study not only contributes to the academic understanding of Murābaḥa 
but also serves as a guide for improving the legal and regulatory practices in 
Islamic finance. 
Keywords 
Murābaḥa, Islamic Finance, Shariah Compliance, Islamic Banking, AAOIFI 
Standards, Pakistani Law, Comparative Analysis. 
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 رب العالم�ن ا�حمود  
َّ

 وثناءً، المتصف بصفة الكمال عزة وقوة وك��ياء، ا�حمد �
ً
 و�عظيما

ً
بجميع ا�حامد �شر�فا

الميام�ن  الذي شرح صدورنا �شريعة الإسلام، وأسبغ علينا �عمھ العظام، والصلاة والسلام ع�� إمام المتق�ن، وقائد الغر

 عليھ وسلم ـ خ�� الأنام، الذي ب�ن لنا ا�حلال و 
َّ

ا�حرام، وع�� آلھ و�حبھ الطيب�ن الطاهر�ن، وعنا سيدنا محمد ـ ص�� �

 معهم بإحسان إ�� يوم الدين. أما �عد: 
ً
 جميعا

 سبحانھ و�عا�� قد أ�عم ع�� عباده �شريعة مقصدها الأساس يقوم ع�� جلب المصا�ح لهم وتكميلها، ودرء 
َّ

إن �

 إ�� نظام حياة مت�امل لم ي��ك للمر
ً
ء حاجة إلا قضاها بما يص�حھ و�ص�ح مجتمعھ، ف�ان المفاسد ع��م وتقليلها، وصولا

من ذلك اعتناء الشريعة الإسلامية عناية عظيمة بالمعاملات المالية �� ا�حياة؛ إذ بوجوده يتحقق النفع، وتحفظ بھ 

 لمصا�ح ال
ً
عباد دون ا�حقوق، وتصان بھ المبادلات �� ا�جتمع؛ حيث إن المعاملات المالية �� الإسلام ما شرعت إلا تحقيقا

 ل�ل أسباب الضرر، والن�اع، وا�خصام، ف�ان من �شريع العقود ا�خاصة ��ذه المعاملات 
ً
ظلم أو �عد أو إجحاف، وقطعا

 تقديم النموذج الأمثل �� تنظيم حياة الناس. 

 �حاجة ا�جتمعات الإسلا 
ً
مية ُ�عد التمو�ل الإسلامي أحد أهم البدائل الاقتصادية ا�حديثة ال�ي �شأت استجابة

المرابحة للآمر بالشراء، ال�ي أصبحت  إ�� أدوات مالية تتوافق مع أح�ام الشريعة الإسلامية. ومن أبرز هذه الأدوات صيغة

الزاو�ة �� معاملات المصارف الإسلامية. هذه الصيغة التمو�لية ليست وليدة العصر ا�حديث فحسب، بل تمتد  حجر

ع المرابحة كما عرّفھ الفقهاء المسلمون، حيث يقوم البائع بالإفصاح عن ت�لفة جذورها إ�� الأح�ام الفقهية المتعلقة ببي

ا إل��ا ر�ح معلوم
ً
 .السلعة مضاف

مع ذلك، فإن صيغة المرابحة للآمر بالشراء ال�ي تطبقها المصارف الإسلامية اليوم قد شهدت تطورًا كب�ً�ا لتلبية 

�عقيدًا، مثل اش��اط ملكية السلعة من قِبل المصرف قبل احتياجات العصر، حيث أصبحت تنطوي ع�� عناصر أك�� 

 للعديد من النقاشات الشرعية والقانونية، 
ً
بيعها، وضمان تحمل ا�خاطر المرتبطة ��ا. كما أصبحت هذه الصيغة محلا

 فيما يتعلق بتكييفها الفق�ي ومدى توافقها مع أح�ام الشريعة الإسلامية
ً
 .خاصة

مفهوم المرابحة للآمر بالشراء من الناحية الفقهية، مع استعراض أر�ا��ا وشروطها  ��دف هذا البحث إ�� دراسة

وضوابطها الشرعية، ومن ثم مقارنة هذه الصيغة التمو�لية بالقوان�ن واللوائح التنظيمية �� باكستان، وذلك لتسليط 

كما �س�� البحث إ�� بيان مدى ا��جام الضوء ع�� أوجھ التشابھ والاختلاف ب�ن المعيار الشر�� والقانون الباكستا�ي. 

تطبيقات المصارف الإسلامية �� باكستان مع أح�ام الشريعة الإسلامية، من خلال تحليل النصوص الشرعية والقانونية 

 .ذات الصلة

و�ؤكد إن تناول هذا الموضوع يُ��ز أهمية المواءمة ب�ن ا�جوانب الشرعية والقانونية �� المعاملات المالية الإسلامية، 

 .دور المصارف الإسلامية �� �عز�ز الثقة بالمنتجات المالية الشرعية، مما ُ�ساهم �� بناء نظام اقتصادي عادل ومستدام

 
ً
 :�عر�ف المرابحة لغة واصطلاحا

: المرابحة لغة: 
ً
 أولا

يقال: أر�حتھ ع�� سلعتھ: أي المرابحة من الر�ح، وهو النماء �� التجارة، وهو اسم ما ر�حھ، ومثلھ الر�ح والر�اح، 

 مرابحة، أي ع�� الر�ح بي��ما، كما يقال: �عتھ السلعة مرابحة ع�� �ل عشرة 
ً
، وقد أر�حھ بمتاعھ وأعطاه مالا

ً
أعطيتھ ر�حا

 
ً
 . 1دراهم درهم، وكذل اش��يتھ مرابحة، و�عت المتاع واش��يتھ منھ مرابحة، إذا سميت ل�ل قدر من الثمن ر�حا

 الز�ادة والنماء �� التجارة، أو الز�ادة ع�� رأس المال.  فالمرابحة لغة:

 :
ً
: المرابحة اصطلاحا

ً
 ثانيا

 عرفها الفقهاء بتعر�فات كث��ة، متقار�ة المع�ى، وذلك �الآ�ي: 
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 �عر�ف المرابحة عند ا�حنفية:  -1

  –قد عرفها العلامة السرخ��ي 
َّ

  2".بھبقولھ: "بيع بز�ادة معلومة ع�� ما ملكت  –رحمھ �

  –وعرفها الإمام الكسا�ي 
َّ

  3".أ��ا: "بيع بمثل الثمن الأول مع ز�ادة ر�ح –رحمھ �

  –قال ابن عابدين 
َّ

  4".إ��ا:"بيع ما ملكھ بما قام عل��ا و�فضل –رحمھ �

 �عر�ف المرابحة عند المالكية:  -2

  –عرفها ابن رشد 
َّ

البائع للمش��ي الثمن الذى اش��ى بھ السلعة، ويش��ط عل��ا بقولھ: "�� أن يذكر  –رحمھ �

 ما للدينار أو الدرهم
ً
  5".ر�حا

  –وعرفها الشيخ الدردير 
َّ

  6".: "بيع السلعة بالثمن الذي اش��اها بھ وز�ادة ر�ح معلوم لهما-رحمھ �

 �عر�ف المرابحة عند الشافعية:  -3

  –قال الراف�� 
َّ

  7".ة: عقد ب�ى الثمن فيھ ع�� ثمن المبيع الأول مع ز�ادة: "المرابح-رحمھ �

 �عر�ف المرابحة عند ا�حنابلة:  -4

  –عرفها ابن قدامة 
َّ

 8".بأ��ا: "البيع برأس المال ور�ح معلوم –رحمھ �

  –وقال عبد الرحمن بن قدامة 
َّ

 9".إ��ا: "بيع ال��يء بثمنھ ور�ح معلوم –رحمھ �

 ند الظاهر�ة: �عر�ف المرابحة ع -5

  –قال ابن حزم 
َّ

، وقيل: �� أن يقول: أر�حك للعشرة اث�ي -رحمھ �
ً
: "�� البيع ع�� أن تر�ح�ي لدينار درهما

 10".عشر

 :المرابحة �� المعاي�� الشرعية الصادرة من هيئة ا�حاسبة والمراجعة للمؤسسات المالية الإسلاميةبيع  -6

اش��اها بھ البائع مع ز�ادة ر�ح معلوم متفق عليھ، بنسبة من الثمن أو بمبلغ "بيع سلعة بمثل الثمن الذي 

  11مقطوع."

 �عر�ف بيع المرابحة �� المصارف الباكستانية: 

“Murābaḥah: Sale on profit; cost plus profit, sale at stated cost price and mark-
up, sale at a specified profit margin. The term is, however, now used to refer to 
a sale agreement whereby the seller purchases the goods desired by the buyer 
and sells them at an agreed marked-up price, the payment being settled within 
an agreed time frame, either in instalments or lump sum”12 

ترجمة: المرابحة: �� البيع ع�� ر�ح معلوم، أو هو: القيمة زائد ر�ح، أو بيع بذكر الثمن الأول مع الر�ح، 

و أن المش��ي �ش��ي البضائع و�وردها ثم يبيعها وهذ المصط�ح �ستعمل اليوم: لعقد البيع بالمرابحة وه

 . 
ً
 أو يدفعها مجموعا

ً
 ع�� البائع بر�ح معلوم، و��ون الدفع بأجل محدود، إما ي�ون الدفع تقسيطا

: هذه التعر�فات و�ن اختلفت عبارا��ا، إلا أ��ا متفقة �� معناها إ�� حد كب��، فيمكننا أن نقول خلاصة القول 

عند الفقهاء 13وم ع�� أساس معرفة الثمن الأول وز�ادة ر�ح عل��ا حيث إن المرابحة من بيوع الأمانةإن بيع المرابحة يق

 .
ً
 أيضا

ً
 وأن ي�ون الر�ح معلوما

ً
 القدامى فينب�� أن ي�ون الثمن الأول معلوما

 :بيع المرابحة للآمر بالشراء

فيما سبق ذكرت �عر�فات لبيع المرابحة بالتفصيل وأر�د هنا أن أذكر �عر�ف بيع المرابحة للآمر بالشراء، و�شأتھ 

 هل هو مصط�ح جديد معاصر أم توجد لھ أمثلة عند الفقهاء القدامى. 

: �شأة اصطلاح "بيع المرابحة للآمر بالشراء"
ً
 أولا



 2025مارس–ینایر                                                                                                                                                                                                         
 

 4 

بيع المرابحة للآمر بالشراء أو المرابحة المصرفية اصطلاح حديث ظهر منذ ف��ة وج��ة، وأول من استعملھ ��ذا 

 14الش�ل هو: د. سامي حمود �� كتابھ: (تطو�ر الأعمال المصرفية بما يتفق الشريعة الإسلامية) 

 �� المعاملات : وقد �ان بيع المرابحة للآمر بالشرا15فيقول عن المرابحة للآمر بالشراء 
ً
ء بصورتھ المعروفة حاليا

 إليھ الباحث أثناء إعداده لرسالة الدكتوراه �� الف��ة الواقعة ب�ن عام 
َّ

 وفق �
ً
م حيث  1976 – 1973المصرفية كشفا

.  –تم التوصل إ�� هذا العنوان الاصطلا�� بتوجيھ من الأستاذ الشيخ محمد فرج الس��وري 
َّ

 رحمھ �

  –الفكرة من خلال مراجعتھ كتاب الأم للإمام الشاف�� وجاءت بداية 
َّ

حيث ورد فيھ: "إذا أرى الرجلُ  –رحمھ �

الرجلَ السلعة فقال: اش�� هذه وأر�حك ف��ا كذا، فاش��اها الرجل، فالشراء جائز، والذي قال أر�حك ف��ا، لھ ا�خيار: إن 

 أي متاع شئت ولم يصفھ لھ، وأنا  شاء أحدث ف��ا بيعا و�ن شاء تركھ، وهكذا إن قال: اش��
ً
 ووصفھ لھ أو متاعا

ً
�� متاعا

أر�حك فيھ ف�ل هذا سواء يجوز البيع الأول و��ون فيما أعطى من نفسھ با�خيار، وسواء �� هذا ما وصفت إن �ان قال 

 16".ابتاعھ واش��يھ منك بنقد أو دين يجوز البيع الأول و��ونا با�خيار �� البيع الآخر

تعمال هذا الاصطلاح لدى البنوك الإسلامية والشر�ات ال�ي تتعامل وفق أح�ام الشريعة الإسلامية وقد شاع اس

 وصارت هذا المعاملاة من أك�� ما تتعامل بھ البنوك الإسلامية. 

وأن هذا الاصطلاح (بيع المرابحة للآمر بالشراء) اصطلاح حديث، ولكن حقيقتھ �انت معروفة عند الفقهاء 

 ن اختلفت التسمية. المتقدم�ن و�

 
ً
وا�جدير بالذكر أن بيع المرابحة الذي تتعامل بھ المصارف الإسلامية تختلف عن صورة المرابحة المعروفة عموما

 والمبحوثة �� مؤلفات مختلف المذاهب الفقهية المعت��ة. 

الھ �� السلعة الموجودة م للمش��ي رأس –البائع  –فالمرابحة عند الفقهاء �� نوع من التجارة يكشف ف��ا التاجر 

، أما بيع المرابحة الذي تتعامل بھ المصارف 
ً
 معلوما

ً
بحوزتھ، وذلك بحسب ما اش��اها أو بما قامت عليھ ثم يضيف ر�حا

الإسلامية فيبدأ من عند صاحب ا�حاجة الذي يأ�ي إ�� المصرف لطلب شراء سلعة معينة ليست موجودة بحوزة المصرف، 

لب �عد بأن �ش��ي السلعة ال�ي يطل��ا من المصرف بما تقوم عليھ من ت�لفة والر�ح الذي اتفق وذلك ع�� أساس أن الطا

  17 .عليھ معھ

وخلاصة القول إن بيع المرابحة المدونة �� متون الفقهاء القديمة المطبقة �� القرون الماضية �� المرابحة البسيطة 

 �� ل�و��ا ثنائية الأطراف (البائع والمش��ي)، وأما بيع 
ً
المرابحة ال�ي تجر��ا البنوك والمصارف أو المؤسسات الإسلامية حاليا

 المرابحة المركبة ل�و��ا ثلاثية الأطراف (البائع والمصرف والآمر بالشراء أي العميل). 

: �عر�ف بيع المرابحة للآمر بالشراء 
ً
 ثانيا

 ء المعاصرون: بيع المرابحة للآمر بالشراء (المرابحة المصرفية) قد عرفها العلما

جاء �عر�ف بيع المرابحة للآمر بالشراء �� قانون البنك الإسلامي الأرد�ي بما ي��: (قيام البنك بتنفيذ طلب المتعاقد  .1

  –معھ ع�� أساس شراء الأول ما يطلبھ الثا�ي بالنقد الذي يدفعھ البنك 
ً
وذلك �� مقابل ال��ام  –�ليا أو جزئيا

 18. وحسب الر�ح المتفق عليھ عند الابتداء)الطالب �شراء ما أمر بھ 

2.  
ً
وعرفها الدكتور محمد سيلمان الأشقر بقولھ: "يتفق البنك والعميل ع�� أن يقوم البنك �شراء البضاعة عقارا

أو غ��ه �است��اد بضاعة، و�ل��م العميل أن �ش����ا من البنك �عد ذلك، و�ل��م البنك بأن يبيعها لھ وذلك �سعر 

  عاجل أو �سعر
ً
 19".آجل تحدد �سبة الز�ادة فيھ ع�� سعر الشراء مسبقا

وعرفها الدكتور يو�س المصري بقولھ: "أن يتقدم الراغب �� شراء سلعة إ�� المصرف لأنھ لا يملك المال ال�ا��  .3

 ولأن البائع لا يبيعها لھ إ�� أجل إما لعدم مزاولتھ للبيوع المؤجلة أو لعدم معرفتھ بالمش
ً
��ي أو لسداد ثم��ا نقدا

 أع��
ً
  20".�حاجتھ إ�� المال النقدي فيش����ا المصرف بثمن نقدي و�بيعها إ�� عميلھ بثمن مؤجل زائدا
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 منھ شراء السلعة المطلو�ة بالوصف  .4
ً
وقد عرفها الدكتور سامي حمود بقولھ: "أن يتقدم العميل إ�� المصرف طالبا

 مرابحة بالنسبة ال�ي يتفقان عل��ا و�دفع الذي يحدده العميل وع�� أساس الوعد منھ �شراء تلك السلع
ً
ة فعلا

 حسب إم�انياتھ
ً
 21".الثمن مقسطا

وعرفت المرابحة بأ��ا: "أن يطلب العميل من المصرف شراء سلعة معينة، يحدد جميع أوصافها، و�حدد مع  .5

 22".المصرف الثمن الذي سيتشر��ا بھ العميل، �عد إضافة الر�ح الذي يتفق عل��ا بي��ما

،  وعرفها .6
ً
البعض بأ��ا: "قيام المصرف �شراء السلعة المطلو�ة، سواء �انت لأغراض إنتاجية أو اس��لاكية نقدا

  23".و�يعها للعميل �سعر مؤجل

 بيع المرابحة للآمر بالشراء �� البنوك الباكستانية:  -7

Murābaḥah: “Murābaḥah is a particular kind of sale where the seller expressly 
mentions the cost of the sold commodity he has incurred, and sells it to another 
person by adding some profit thereon. Thus, Murābaḥah is not a loan given on 
interest; it is a sale of a commodity for cash /deferred price”24  

ترجمة: المرابحة �� نوع من عقد البيع حيث يذكر البائع قيمة السلعة ال�ي اش��اها و�بيعها ل�خص 

آخر بإضافة �عض الر�ح عل��ا. و�التا��، فإن المرابحة ليست قرضًا يُمنح بفائدة  بل هو بيع سلعة مقابل 

 نقد أو سعر مؤجل.

 ة للآمر بالشراء التكييف الفق�ي لبيع المرابح

اختلف العلماء المعاصرون �� تكييف المرابحة للآمر بالشراء، وما تنشئھ صيغ��ا من آثار، ع�� عدة آراء، م��ا ما 

 ي��: 

إن المرابحة مجرد عدة من طرف�ن، وعد من الآمر بالشراء بابتياع السلعة من المصرف أو البنك، إذا قام هذا  .1

لمتفق عليھ بي��ما، ووعد آخر من المأمور (أي العميل) بالشراء بإتمام البيع �عد �شرا��ا، وذلك بالثمن والر�ح ا

 للشروط المتفق عل��ا، وهذا التكييف هو ما انت�ى إ�� مؤتمر المصرف الإسلامي الأول سنة 
ً
شراء السلعة، وفقا

  25م1979

و�يع بالمرابحة من قبل المأمور بالشراء. وهذا إن المرابحة للآمر بالشراء، تت�ون من وعد بالشراء من قبل الآمر بھ،  .2

 26ما اختاره: فرج الس��وري، ودكتور محمد الأشقر، ودكتور سامي حمود

إن المرابحة تت�ون من أطرف ثلاثة: بائع ومش�� ووسيط بي��ما هو المصرف أو البنك الذي يقوم بدور التمو�ل،  .3

يقوم المصرف بدفع ثمن السلع ال�ي يطل��ا العميل من  وهذا الش�ل مشابھ بما يجري �� المصارف الر�و�ة، حيث

، وهذا ما اختاره الدكتور رفيق المصري 
ً
 زائدا

ً
 لها مؤجلا

ً
، و�قبض من العامل ثمنا

ً
  27البائع نقدا

 الرأي الراجح: 

بالشراء والذي ي��جح �� من هذه الآراء هو الرأي الأول من أن المرابحة للآمر بالشراء مجرد وعد بالبيع ب�ن الآمر 

و��ن المأمور بھ، تتحقق بابتياع المش��ي السلعة مرابحة عند شراء المصرف أو البنك لها، فيمثل طلبھ من البنك أو المصرف 

شراء سلعة ع�� وصف مع�ن، عدتھ ��ذا الابتياع، و�مثل قيام أي من ا�جهت�ن بالموافقة ع�� شرا��ا �حسابھ عدة من أي 

 م��ما بالبيع. 

 أن مقومات البيع لا تتوفر ف��ا، فالمبيع محل التعاقد لا يملكھ البائع ولا ولاية والذي منع اعت
ً
بار هذه العلاقة بيعا

لھ عليھ، ولا �علم وقت الموافقة ع�� شرائھ إن �ان لھ وجود أو لا وجود لھ، كما لا �علم �ونھ مقدور التسليم أو لا، كما أنھ 

، تكتنفھ محاذير شرعية كث��ة، ناشئة عند توافر ي��تب عليھ عقدان �� عقد واحد، ولهذا فإن 
ً
اعتبار هذه العلاقة بيعا

  28.أك�� شروط �حة البيعة �� المبيع
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ومن هنا يت�ح أن المصرف أو البنك لا يجوز لھ إبرام عقد البيع بالمرابحة مع العميل إلا �عد تملكھ للسلعة محل 

م �سليمها (�عد الشراء) إ�� العميل بموجب عقد البيع بالمرابحة العقد، بحيث تصبح �� ضمانھ، وتحملھ بتبعة الهلاك، ث

 من أن تتحول المرابحة إ�� وسيلة غ�� مشروعة للتمو�ل ا�حض بقصد الإقراض بالر�ا.
ً
 وذلك منعا

 .مقارنة معيار المرابحة باللوائح التنظيمية والقانون الباكستا�ي

المصارف والمؤسسات الإسلامية تصدر عن البنك المركزي إن �� القانون الباكستا�ي القوان�ن ال�ي تتعلق ب

 للتجارات الصغ��ة والبسيطة كتاب صغ�� بما يتضمن القوان�ن 
ً
للباكستان، والبنك المركزي للباكستان أصدر قوانينا

رة الصغ��ة والضوابط ال�ي ع�� أ�حاب هذه التجارات أن يأخذوا ��ا ويعملوا بمنوالها، والكتاب تحتوي ع�� المعرفة بالتجا

والبسيطة وكذلك توجد فيھ القوان�ن والضوابط والشروط لأ�حاب هذه التجارة، وقد أدرجوا المرابحة للآمر بالشراء �� 

الصادر عن البنك المركزي الباكستا�ي،  )Hand Book on Islamic SME Financing(هذا الكتاب، واسم الكتاب: 

 من القوان�ن ال�ي تتعلق بالمؤسسات الإسلامية، ولكن موضع بحثنا هو أن نأخذ منھ القوان�ن 
ً
حيث تضمن هذا الكتاب كث��ا

 والإجراءات ال�ي تتعلق بالمرابحة ونقار��ا بالمعيار الشر�� للمرابحة. 

لمركزي للباكستان لا يختلف عن الإجراءات والشروط ال�ي ذكرت إن هذه القوان�ن ال�ي وضعت من قبل البنك ا

�� المعيار الشر�� للمرابحة بل تتفقان من جميع الاتجاهات �أن البنك المركزي للباكستان اعتمد ع�� المعيار الشر�� 

 �ا بالمعيار الشر��. وأخذه ب�املھ لتطبيقھ ع�� المؤسسات الإسلامية �� باكستان، وسنذكر جميع هذه الإجراءات مع مقارن�

 أن تتأكد من وجود السلعة وتملكها وقبضها الذي يجري 
ً
المادة الأو�� من هذه القوان�ن تنص ع�� أنھ يلزم ع�� البنك أولا

فيھ المرابحة وأ��ا تحت يدها قابلة للتصرف ف��ا، وع�� أن البنك هو مالك للسلعة �� هذه ا�حالة ع�� البنك أن تأخذ جميع 

 مخاطر الملكية ع�� عاتقھ . 

“It is essential for the sale transaction that the commodities must be existing, 
owned by the bank and must be in physical or constructive possession. 
Therefore, it is necessary that the bank must have assumed the risks of 
ownerships before selling the commodities to the buyer/ consumer”29  

 و�ما ي�ون �� 
ً
ترجمة: من الضروري للبيع أن ي�ون السلعة موجودة، و��ون �� قبض البنك إما حقيقيا

، ولهذا من الضروري ع�� البنك أن تتحمل جميع مخاطر الملكية قبل بيع السلعة للعميل 
ً
 قبضها حكميا

) المرابحة: حيث نص ع�� أنھ يجب 8�� الشرعية معيار رقم () من المعاي3/2/1وهذا هو نفس نص البند رقم (

 قبل بيعها لعميلها بالمرابحة. 
ً
 أو حكميا

ً
 حقيقيا

ً
 التحقق من قبض المؤسسة للسلعة قبضا

 وكذلك نصت المادة الثانية من هذا القانون، أن المرابحة يمكن أن ت�ون �� الأشياء المنقولة والأشياء غ�� المنقولة. 

“Murābaḥah can be affected on tangible goods & commodities”30  

 ترجمة: تجوز المرابحة �� الأشياء المنقولة وغ�� المنقولة. 

وهذه المادة و�ن لم تنص عل��ا المعيار بالذات ولكن توجد �� المعيار بنود كث��ة ما تؤ�د هذا أن المرابحة تجوز �� 

 الأشياء المنقولة وغ�� المنقولة. 

نصت المادة الثالثة من هذا القانون ع�� المصرف أن تتأكد أن البائع هو طرف ثالث وليس هو العميل نفسھ أو 

 وكيل العميل . 

“The bank must ensure that the seller is third party and not the customer himself 
or his agent”31  

ترجمة: ع�� المصرف أن تتأكد أن البائع هو طرف ثالث وليس هو العميل الآمر بالشراء نفسھ أو أحد 

 من وكلائھ. 
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يث نص البند ع�� أنھ يجب ع�� المؤسسة أن ) من معيار المرابحة، ح2/2/3وهذه المادة ع�ن نص البند رقم (

 تتأكد أن الذي يبيع السلعة إل��ا طرف ثالث غ�� العميل أو وكيلھ. 

نصت المادة الرا�عة من هذا القانون أن المصرف إذا و�لت عل��ا لشراء السلعة، فلا بد أن ي�ون الوكيل عنده 

. تصرف �امل فيما �ش��اه لصا�ح المصرف، عقد الو�الة مع الع
ً
 ميل وعقد البيع عليھ ان ي�ون منفصلا

 “If the bank has appointed an agent, the purchase of goods by or for and on 
behalf of the bank and the ultimate sale of such goods to the customers shall all 
be independent of each other and shall be separately documented”32  

 ولو �ان هو 
ً
 �املا

ً
 �شراء سلعة فلا بد أن ي�ون الوكيل عنده تصرفا

ً
ترجمة: لو أن المصرف و�ل أحدا

 العميل نفسھ فلا بد أن ي�ون عقد الو�الة معھ منفصلا عن عقد الشراء. 

الفصل ب�ن الضمان�ن ضمان  ) أنھ يجب3/1/5) البند رقم (8وهذه المادة نصت عليھ �� المعيار الشر�� رقم (

 المؤسسة وضمان العميل الوكيل عن المؤسسة �� شراء السلعة لصا�حها. 

  .نصت المادة ا�خامسة من هذا القانون أن مخاطر الطر�ق وتأم�ن السلعة ت�ون ع�� المصرف وليس ع�� العميل

“Providing insurance cover while acquiring ownerships of the goods is the 
responsibility of Bank. However, the client may be appointed as agent for this 
purpose. It is permissible to build the cost of insurance into the cost of goods 
being sold by Murābaḥah”33  

ترجمة: ع�� البنك أن تتحمل جميع مصارف التأم�ن لأنھ المالك الأص�� للسلعة، و�مكن للبنك أن يو�ل 

العميل الآمر بالشراء ع�� هذا. وكذلك يجوز للمؤسسة أن تضاف مصارف التأم�ن وغ��ها إ�� أصل 

 ثمن السلعة ال�ي يبيعها البنك ع�� العميل. 

) هو ع�ن نص هذه المادة، حيث تنص البند 3/2/6لمعيار الشر�� بل نص البند رقم (وهذه المادة موافقة مع ا

 ع�� أن التأم�ن ع�� سلعة المرابحة مسؤولية قبل أن تبيعها.

 ونصت المادة السادسة من هذا القانون أن عند إبرام عقد المرابحة لا بد أن ي�ون بإيجاب وقبول مستقل�ن. 

 “A proper offer & acceptance has to take place through declaration to conclude 
Murābaḥah contract”34  

 ترجمة: لا بد أن ي�ون إيجاب وقبول مستقل لإبرام عقد المرابحة. 

بحة فالمعيار أيضا ينص ع�� أنھ لا بد من إيجاب وقبول جديد اوهذا أيضا موافق للمعيار الشر�� المتعلق بالمر 

 عند إبرام عقد المرابحة. 

 ونصت المادة السا�عة من هذا القانون أن ثمن السلعة والر�ح لا بد أن ي�ون معلوم للطرف�ن وأن ي�ون منضبطة. 

“The price of goods and bank’s profit on Murābaḥah Transaction should be 
fixed and known to both parties at the time of contract. The cost and profit 
element of the selling price must be separately identified”35  

ثمن السلعة والر�ح ال�ي سيأخذه البنك لا بد أن ت�ون منضبطة ومعلومة للطرف�ن عند إبرام : ترجمة

 فرقان. تلا بد أن ي�ون منصوص عليھ ولا بد أن ي�ون الر�ح وثمن السلعة معقد المرابحة. الثمن والر�ح 

) ينص ع�� "أنھ يجب أن ي�ون �ل 4/6وهذه المادة أيضا موافقة للمعيار الشر�� المتعلق بالمرابحة فالبند رقم (

 للطرف�ن عند التوقيع ع�� عقد
ً
 ومعلوما

ً
 " .البيع من ثمن السلعة �� بيع المرابحة ور�حها محددا

ونصت المادة الثامنة من هذا القانون أن ع�� العميل أن �عطي ضمانات لتوثيق الدين �الرهن والكفالة وغ�� 

 ذلك. 

“The buyer may be required to furnish security in the form of pledge, 
hypothecation line mortgage or any other form of encumbrance on asset”36  
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ترجمة: يجوز للمؤسسة أن تأخذ الضمانات من العميل �الرهن والتوثيق وغ�� ذلك من الطرق الذي 

 يؤدي ويساعد البنك ع�� إلزام العميل لأدائھ الدين. 

): حيث نص البند ع�� هذا "أنھ ينب�� أن تطلب المؤسسة من 5/2وهذا أيضا موافق للمعيار الشر�� لبند رقم (

 " . مشروعة �� عقد بيع المرابحة. ومن ذلك حصول المؤسسة ع�� كفالة طرف ثالث أو رهن الود�عةالعميل ضمانات 

ونصت المادة التاسعة من هذا القانون أنھ يجوز للبنك أن يأخذ مبلغ كهامش ا�جدية من العميل، وعند عدم 

 ة. الوفاء ع�� الوعد يجوز للبنك أن �عوض ما �حقھ من الضرر الفع�� عن هامش ا�جدي

“Certain amount (called Hamish Jiddiyyah) may be received from the customer 
in advance as a form of security deposit. In case of breach of promise Hamish 
Jiddiyyah can be used to recover actual damage however it cannot be used for 
covering the cost of funds/ opportunity Cost” . 37 

ترجمة: يجوز للبنك أن يأخذ هامش ا�جدية من العميل كضمان ع�� الوفاء والإلزام بالوعد، وعدم 

ن�ول العميل عن وعده يحق للبنك أن �ستعمل مبلغ هامش ا�جدية كعوض عن الضرر الفع��، ولا 

 يحق للبنك أن �عد الفرصة الضائعة من الضرر الفع��. 

 موافقا للمعاي�� الشرعية معيار المرابحة حيث نص البند رقم (وهذا أي
ً
) "يجوز للمؤسسة �� حالة 2/5/3ضا

 �س�ى هامش ا�جدية، يدفعھ العميل بطلب من المؤسسة من أجل أن تتأكد من القدر 
ً
 نقديا

ً
الإلزام بالوعد أن تأخذ مبلغا

 اللاحق ��ا �� حال ن�ول العميل عن وعده الملزم". �ان �عو�ضها عن الضرر  المالية للعميل، وكذلك لتطم�ن ع�� إن

ونصت المادة العاشرة من هذا القانون ع��: عند مماطلة العميل للدين يجب عليھ غرامة مالية من البنك 

 و�تصدق بھ �جهة ا�خ��ية. 

“In case of late payment or default by the client, he would be liable to pay 
amount that will go to the charity fund of the bank, as per charity policy 
approved by the bank”38  

ترجمة: �� حالة تأخ�� سداد أقساط الدين أو الامتناع، يجب ع�� العميل أن يؤدي مبلغ ما�� من المال 

 قواعد البنك. كصدقة و�جمعھ �� حساب البنك ا�خصص للأعمال ا�خ��ية أو ا�جهة ا�خ��ية حسب 

) "يجوز أن ينص �� عقد المرابحة 5/6وهذا أيضا موافق للمعاي�� الشرعية معيار المرابحة حيث نص البند رقم (

ع�� ال��ام العميل المش��ي بدفع مبلغ أو �سبة من الدين ع�� أساس الال��ام بالتصدق بھ �� حالة تأخره عن سداد 

الأقساط �� مواعيدها المقررة، ع�� ان تصرف �� وجوه ا�خ�� بمعرفة هيئة الرقابة الشرعية للمؤسسة ولا تنتفع ��ا 

 المؤسسة". 

 للمعيار الشر�� المتعلق بالمرابحة.�عض القواعد ال�ي ذكر هذه �
ً
 �ا من القانون و�� موافقة تماما

 نتائج البحث

 �عر�ف المرابحة والمرابحة للآمر بالشراء

 واصطلاحًا، و�ّ�ن الفرق ب�ن المرابحة التقليدية ال�ي تتسم بالبساطة وت�ون 
ً
تناول البحث مفهوم المرابحة لغة

عد عقدًا مركبًا ثنائية 
ُ
نفذ �� البنوك الإسلامية و�

ُ
الأطراف (البائع والمش��ي)، و��ن المرابحة للآمر بالشراء المعاصرة ال�ي ت

 .ثلا�ي الأطراف (البنك، العميل، البائع)

 شروط وضوابط المرابحة �� الشريعة الإسلامية

 .يجب أن ت�ون السلعة مملوكة للمصرف قبل بيعها للعميل •

 .ف للمخاطر المرتبطة بالسلعة أثناء ف��ة ملكيتھ لهاتحمل المصر  •

ا •
ً
 .وضوح الثمن والر�ح للطرف�ن، وأن ي�ون معلومًا ومنضبط
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 عن عقد الو�الة �� حالة تو�� العميل شراء السلعة نيابة عن المصرف •
ً

 .أن ي�ون عقد المرابحة منفصلا

 .ي إ�� تحايل أو ر�االال��ام بالفصل ب�ن عقد المرابحة والعقود الأخرى ال�ي قد تؤد •

 التكييف الفق�ي للمرابحة للآمر بالشراء

 .المرابحة للآمر بالشراء ليست عقد بيع �� بداي��ا، بل تبدأ �وعود متبادلة ب�ن العميل والبنك •

لا ينعقد البيع شرعًا إلا �عد أن يمتلك البنك السلعة ملكية �املة و�تحمل مخاطرها، ثم يقوم ببيعها للعميل  •

 .ق عليھ�سعر متف

 .الال��ام بالضوابط الشرعية يحول دون تحول عقد المرابحة إ�� قرض ر�وي مقنّع •

 مقارنة ب�ن معيار المرابحة الشر�� والقوان�ن الباكستانية

أظهر البحث تقارً�ا كب�ً�ا ب�ن المعيار الشر�� للمرابحة الصادر عن هيئة ا�حاسبة والمراجعة للمؤسسات المالية 

 والقوان�ن ال�ي أصدرها البنك المركزي الباكستا�ي لتنظيم المرابحة �� البنوك الإسلامية. (AAOIFI) الإسلامية

 :ومن أوجھ التشابھ

 .ضرورة ملكية المصرف للسلعة قبل بيعها •

 .إم�انية طلب ضمانات من العميل، مثل الرهن أو الكفالة •

 .تعو�ض الأضرار �� حالة عدم ال��ام العميل بالوعدالسماح بأخذ هامش جدية من العميل، مع استخدامھ ل •

خصص للأعمال ا�خ��ية عند تأخر العميل عن السداد •
ُ
 .فرض غرامة تأخ�� ت

 أوجھ الاختلاف ب�ن المعيار الشر�� والقوان�ن الباكستانية

د ذلك نصًا �� المعاي�� تل��م القوان�ن الباكستانية بالسماح بالمرابحة للأشياء المنقولة وغ�� المنقولة، بينما لم ير 

 .الشرعية،رغم اتفاقها مع مبادئ الشريعة

 .القوان�ن الباكستانية تطبق �عض التفاصيل الإجرائية ال�ي قد ت�ون أك�� صرامة �� التنفيذ لضمان الشفافية

 أهمية البحث وتوصياتھ

سلامية لضمان الثقة ب�ن العملاء أكد البحث ع�� أهمية ال��ام البنوك الإسلامية �� باكستان بمعاي�� الشريعة الإ 

 .والبنوك

يُو��ى بتطو�ر التدر�ب والممارسات العملية �� البنوك الإسلامية لضمان تنفيذ عقود المرابحة وفق الضوابط 

 .الشرعية والقانونية

دعوة المؤسسات الشرعية والقانونية إ�� التعاون المستمر لضمان المواءمة ب�ن الأح�ام الشرعية والقوان�ن 

 .المدنية
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